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TransRussia 2026: план за 3 дня до выставки 
Чтобы уехать не с пакетом буклетов, а с коротким списком подрядчиков и понятными 

следующими шагами 

Если вы едете на TransRussia 2026 как грузовладелец, импортёр, руководитель ВЭД или логистики, 

задача обычно не в том, чтобы «посмотреть рынок». Задача — быстро понять, с кем 

действительно можно работать дальше по вашей перевозке, маршруту или логистической задаче. 

Хороший результат после выставки выглядит так: 

2–3 подходящих подрядчика → 1–2 коммерческих предложения → 1 предметный созвон или 

пилот. 

 

За 3 дня до выставки: 60–90 минут подготовки 

1. Зафиксируйте цель поездки 

Не «походить по стендам», а решить конкретную задачу. 

Например: 

• найти 2–3 подрядчиков под ваш маршрут или тип груза; 

• сравнить варианты доставки по сроку, стоимости и рискам; 

• понять, кто реально ведёт перевозку, а кто только продаёт; 

• договориться о следующем шаге после выставки. 

Ориентир по результату: 

6–8 полезных контактов → 2–3 в шорт-лист → 2 КП → 1 следующий шаг. 

 

2. Подготовьте карточку запроса на 1 страницу 

Это основа всей поездки. 

Один и тот же кейс вы показываете нескольким подрядчикам, чтобы потом сравнивать ответы на 

одинаковых вводных. 

Что стоит включить: 

Маршрут 

• откуда и куда идёт груз; 

• порт–порт, дверь-дверь или склад-склад; 

• импорт или экспорт. 

Груз 

• что за товар; 

• есть ли особые требования; 

• температура, хрупкость, негабарит, ограничения, маркировка, сертификаты. 
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Объём и регулярность 

• FCL / LCL / авиа / ж/д / мультимодал.; 

• тоннаж, количество контейнеров или партий; 

• разовая поставка или регулярный поток. 

Что именно вам нужно 

• перевозка; 

• экспедирование; 

• таможенное оформление; 

• склад; 

• сопровождение ВЭД; 

• страхование; 

• полный комплекс. 

Что для вас критично 

• срок; 

• итоговая стоимость; 

• предсказуемость; 

• прозрачность доплат; 

• статусы и контроль; 

• документы. 

Где у вас болит 

Сформулируйте 1–3 проблемы, которые реально мешают работе. Например: 

• ставка на старте одна, а потом появляются доплаты; 

• нет прозрачных статусов по пути; 

• при сбое никто быстро не предлагает альтернативу; 

• перевозка и таможня не связаны между собой. 

 

3. Соберите список компаний в 3 группы 

Чтобы не тратить день на хаотичный обход, разделите экспонентов заранее. 

Must-meet 

10–12 компаний, которые предварительно подходят под ваш маршрут, задачу и формат работы. 

Nice-to-meet 

10–15 компаний как запасной пул для сравнения или замены. 
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IT / решения / сервисы 

5–8 компаний, если вам важны личный кабинет, отслеживание, документооборот, интеграции и 

цифровой контроль. 

При первичном отборе смотрите: 

• работают ли с вашим направлением; 

• ведут ли нужный тип груза; 

• закрывают ли цепочку целиком или только часть; 

• есть ли операционный ресурс, а не только продажи; 

• говорят ли о процессе, рисках и контроле, а не только о цене. 

 

4. Проверьте надёжность и экспертность экспедитора 

Выставка — это не только поиск ставок, но и быстрая проверка, кому можно доверить поставку. 

В 2026 году слабый экспедитор — это риск срыва сроков, проблем с документами, скрытых доплат 

и потери контроля по цепочке. 

На что смотреть: 

• опыт именно по вашему направлению, типу груза и формату перевозки; 

• прозрачность ответственности, страхования и договора; 

• наличие операционной команды, а не только продаж; 

• умение вести цепочку целиком, а не отдельный участок; 

• понятный контроль статусов и документов. 

Красные флаги: 

• не могут внятно описать процесс; 

• уходят от темы ответственности и страхования; 

• дают слишком низкую ставку без объяснения; 

• неясно, кто будет вести перевозку после продажи. 

Что спросить на стенде: 

• с какими похожими задачами работаете регулярно; 

• кто ведёт проект после согласования; 

• как устроен контроль статусов и документов; 

• что входит в вашу ответственность; 

• что делаете при сбое или изменении маршрута. 
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5. Составьте сетку дня 

Лучше меньше встреч, но с нормальной фиксацией. 

Рабочий ритм: 

20 минут встреча + 5 минут переход и заметки 

Нормально на день: 

• 6–8 встреч, если идёте подготовленно; 

• минимум 4, если хотите реально сравнить качество. 

 

За 2 дня до выставки: 45–60 минут 

1. Назначьте встречи 

В первую очередь — с компаниями из списка must-meet. 

Сообщение лучше делать коротким: кто вы; с какой задачей едете; что хотите обсудить; когда вам 

удобно подойти. 

Без длинных вступлений и корпоративной поэзии. 

 

2. Выберите 1–2 сессии деловой программы 

Этого достаточно. 

Сессии полезны, если они помогают: 

• понять, что происходит на рынке и ожидаемые изменения/тренды;  

• сверить риски по направлениям и услышать практику по вашему типу перевозок; 

Если сессия не отвечает на ваш вопрос, этот слот лучше отдать под встречу. 

 

3. Подготовьте таблицу фиксации 

Всё должно быть в одном месте. Иначе вечером у вас будет ворох визиток и ноль ясности. 

Удобные поля: 

Компания | Тип | Подходит под задачу | Сильные стороны | Риски / красные флаги | 

Следующий шаг | Дедлайн | Оценка 

Дополнительно можно добавить: 

Контакт | Кто ведёт дальше | Что обещали прислать 

 

За 1 день до выставки: 20–30 минут 

Проверьте, что у вас готовы: 

• карточка запроса; 

https://growex-group.ru/


growex-group.ru 
 

• таблица фиксации; 

• маршрут по стендам; 

• список обязательных вопросов; 

• 2 коротких follow-up сообщения для отправки после встречи. 

План дня лучше продумать заранее: 

утро — ключевые встречи → до обеда — встречи по списку → потом 1 час на обход и резерв → 

IT/решения → в конце 15 минут на фиксацию итогов. 

 

5 вопросов, которые стоит задать всем подрядчикам 

1. Из чего состоит ставка? 

Что входит в базовую стоимость, а что оплачивается отдельно? 

2. Какие типовые доплаты бывают чаще всего? 

Назовите 3 самые частые и условия, при которых они возникают. 

3. Какие сроки вы даёте и на каких допущениях? 

Что должно сработать, чтобы срок был реальным, а не «для презентации»? 

4. Какие статусы, документы и контрольные точки я получу? 

Что именно вы даёте клиенту по пути следования груза и кто это ведёт? 

5. Какой у вас план B? 

Какие есть альтернативы по маршруту, схеме или сервису, если базовый вариант ломается? 

 

Как быстро понять, стоит ли идти дальше 

После каждой встречи дайте короткую оценку по 5 критериям: 

• понятна ли схема работы; 

• прозрачен ли состав расходов; 

• есть ли контроль и статусы; 

• есть ли альтернатива при сбое; 

• есть ли ощущение, что вас поведут не только до договора, но и по самой перевозке. 

Если уже на встрече всё расплывчато, лучше это заметить сразу, а не после первого счёта с 

сюрпризом. 

 

После выставки: 20 минут на следующий день 

Не откладывайте разбор на «когда разгребусь». Это любимый способ похоронить результат 

выставки. 
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Что сделать: 

• внести все ответы в таблицу; 

• убрать компании с красными флагами; 

• оставить 3 сильных кандидата; 

• запросить 2 коммерческих предложения; 

• выбрать 1 следующий шаг: расчёт, созвон, пилот или доработка вводных. 

Как понять, что пилот нормальный 

Смотрите не только на цену. 

Хороший тестовый запуск — это когда: 

• расходы не расползаются без объяснения; 

• статусы приходят вовремя; 

• на вопросы отвечают быстро и по существу; 

• документы и операционное сопровождение не приходится выбивать отдельно. 

 

Если хотите зайти к GROWEX 

На стенде GROWEX можно за 10–15 минут пройтись по вашей задаче без лишней теории: 

• разобрать кейс; 

• посмотреть 2–3 сценария перевозки; 

• понять, из чего складывается стоимость; 

• уточнить, какие вводные и документы нужны для расчёта; 

• договориться о следующем шаге после выставки. 

Это особенно полезно, если вам важны не только ставка, но и управляемость цепочки, 

прозрачность расходов, контроль статусов и понятная схема работы дальше. 

 

Держите под рукой 

Список экспонентов: https://clck.ru/3SEnSe 

Деловая программа: https://clck.ru/3SEo5u 

Страница GROWEX на TransRussia: https://growex-group.ru/lp/transrussia/ 

 

Главное 

Идите на выставку не «посмотреть, кто есть на рынке», а сравнить подрядчиков по одной и той же 

задаче. Тогда после TransRussia у вас останется не коллекция контактов, а короткий рабочий список 

тех, с кем можно двигаться дальше. 
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